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New Trends in Trade Finance

Nové trendy v obchodnom financovani

v 21
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Abstract

An important assumption for the realization of international trade is the availability of funds,
whether in the form of trade credit or of trade finance. Letter of credit is the most important
means of payment and covering the counterparty or his bank risk. Slovakia, like other Central
European countries, cannot use all the benefits which trade finance provides. The availability of
trade finance as a problem for small and medium enterprises and developing countries was
discussed on summits of G20 countries. They initiated the adoption of trade facilitation
programs, provided by international and regional financial institutions. Our companies and
banks are often not aware of the opportunities which these programs can provide them with. In
this connection it is worth mentioning that new development in electronic banking and
international banking have also an important impact on and brings new opportunities for the
products of trade finance. One of the most important ones for next few years is the
implementation of Trade Service Utilities, a new financing product under an open account.
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Uvod

Dolezitym predpokladom realizdcie medzinarodného obchodu je dostupnost’ finan¢nych
prostriedkov, €i uz vo forme obchodnych uverov alebo vo forme obchodného financovania.
Rozsirujicou sa finan¢nou krizou sa zniZovala dostupnost’ zdrojov financovania
medzinarodného obchodu. Z dovodu rasticeho tlaku na likviditu na trhu, vSeobecného
nedostatku kapitdlu, mimoriadneho rastu ndkladov na refinancovanie a nového pohladu na
riziko krajiny a protistrany, doSlo navySe k narastu nakladov na obchodné financovanie.

V medzindrodnom obchodnom financovani mé nezastupitelné miesto dokumentarny
akreditiv, ktory je najbezpecnejSim platobnym a zaistovacim prostriedkom. VSeobecne sa
akreditiv pouziva pri obchodnych transakcidch spojenych s rizikom obchodného partnera
a jeho krajiny, teda ak je obchodny partner novy alebo je z krajiny, ktord je ekonomicky alebo
politicky nestabilna.

Akreditiv sa pouZziva pri obchodovani obchodnych partnerov z rozvinutych krajin
s krajinami rozvojovymi alebo rozvijajicimi sa. Obchody v ramci vyspelych krajin, hlavne
eurdpskych krajin, sa realizuji na béaze tzv. otvoreného uctu, teda dovozca zaplati po dodani
tovaru bez pouzitia bankového zaistovacieho nastroja. Ide vlastne o financovanie obchodu
vyvozcom, ktory poskytuje dovozcovi moznost’ odloZeného platenia, najcastejSie do 90 dni.
V poslednych rokoch sa odhaduje, ze az 80 % obchodov sa realizuje prave na bdze
otvoreného uctu. To zodpoveda aj pribliZznému podielu obchodu v rdmci regiénu. Zvysok sa
realizuje dokumentarnymi platobnymi prostriedkami, hlavne akreditivmi. Vo vSeobecnosti
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dochddza na jednej strane k poklesu poctu akreditivov v urCitych teritéridch, ana strane
druhej sa vdaka zvySujicemu sa objemu medzindrodného obchodu zvySuje aj objem
akreditivnych transakcii.

Slovensko, podobne ako aj dalSie krajiny strednej Eurépy, ma v oblasti obchodného
financovania vel'ké rezervy, hlavne pokial’ ide o vyuZivanie vSetkych vyhod, ktoré poskytuje.
Predstavitelia G20 na niekol’kych svojich samitoch riesili problém dostupnosti obchodného
financovania pre malé a stredné podniky a pre rozvojové krajiny. Iniciovali prijatie alebo
rozSirenie programov na podporu obchodu, ktoré poskytuji medzindrodné a regiondlne
finan¢né inStitdcie ako Eurdpska banka pre obnovu arozvoj, Svetovd banka, Arabska
rozvojova banka, Medziamerickd rozvojovd banka a Africkd rozvojovd banka. Nasi
podnikatelia, a Casto ani banky nevyuZivaji mozZnosti, ktoré by tieto programy naSim
vyvozcom mohli poskytnut’.

Prax v oblasti akreditivov je poslednych tridsat’ rokov poznacend rozvojom elektronického
obchodu a bankovnictva, ktory sa zacal koncom sedemdesiatych rokov 20. storoc¢ia zalozenim
spoloCnosti  SWIFT, ktord zabezpeCuje medzibankovi elektronicki komunikaciu.
Vystavovanie akreditivov a zictovanie platieb nadobudlo tplne novy rozmer a obchod sa vo
velkej miere zrychlil a zefektivnil. Niektoré vel’ké banky pracujui s roznymi aplikdciami, ktoré
umoziiuju ich elektronicki komunikdciu s klientmi aj v oblasti produktov obchodného
financovania.

Ciel'om tohto ¢lanku je upozornit’ na niektoré problémy a nové trendy, ktoré su spojené
s obchodnym financovanim.

1 Obchodné financovanie a finan¢na kriza

Medzinarodny obchod je vel'mi silne zdvisly od obchodného financovania a preto ICC
(International Chamber of Commerce — Medzindarodnd obchodnd komora) na podnet WTO
(World Trade Organization — Svetova organizdcia obchodu) zrealizovala niekol’ko
prieskumov na zistenie situdcie na trhu, hlavne pokial’ ide o vplyv finan¢nej krizy na
obchodné financovanie. Nositelom tejto tlohy sa stala Bankovd komisia ICC, ktord je
celosvetovym férom pre expertov obchodného financovania, ktori maji spolo¢ny ciel -
napomadhat’ rozvoju medzindrodného obchodného financovania. Bankova komisia je zndma
tym, Ze vytvara univerzdlne akceptované pravidld a smernice pre dokumentdrne akreditivy,
dokumentéarne inkasd, a bankové zaruky. M4 viac ako 500 ¢lenov v 70 krajindch.2 Pomerne
vysoké zastipenie v nej maju zastupcovia rozvijajucich sa ekonomik a v poslednych rokoch
velmi dolezité miesto zohrdvaji experti z krajin Azijsko-tichomorského regiénu, hlavne Ciny.

Cielom prieskumu, ktory sa realizoval v roku 2009, 2010 a 2011 bolo ziskanie potrebnych
informdcii o situdcii na medzindrodnom trhu a ako na tito situdciu reaguje bankova
komunita, formulovanie problémov, ktorym obchodné financovanie ¢eli a navrh rieSenia na
ich eliminovanie.

Bankovd komisia na zdklade vysledkov prieskumu vypracovala v prisluSnych rokoch
spravy, ktoré poskytovali vel'mi redlny a potrebny obraz o stave obchodného financovania.
Spravy ICC poukazali na potrebu zmeny pristupu k obchodnému financovaniu na nirodne;j
i medzinarodnej urovni. Na zdklade informécii, ktoré sprava obsahovala, ako aj tlaku ICC
doslo k zvySeniu podpory obchodu aobchodného financovania na medzindrodnej
a regiondlnej drovni.

Velkym prinosom k vypracovaniu tychto sprav boli podklady, ktoré poskytol SWIFT.
Samozrejme Cisla, ktoré SWIFT poskytol treba brat’ v ur¢itom kontexte. Pri prvych spravach

*http://www.iccwbo.org/uploadedFiles/ICC/policy/banking_technique/pages/ICC%20Banking%20Co
mmission%?20Factsheet%202009.pdf
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boli poskytnuté len pocty transakcii, ktoré sa nedali Uplne presne priradit’ k jednotlivym
platobnym prostriedkom. Najvicsi problém je so ziskanim informacii o platbach v ramci
otvoreného uctu, nakol’ko typ spravy, ktory sa vyuZiva na medzibankovy klientsky prevod, sa
vyuziva aj na dalSie prevody, ktoré sa netykaji medzindrodného obchodu. Pri
dokumentarnych inkasdch zase mierne skresl'uji idaje o pocte transakcii spravy tykajice sa
inkasa Sekov a zmeniek. V stcasnosti sa uz skoro 100 % dokumentarnych akreditivoch otvéra
prostrednictvom SWIFTu, ale nie vZdy sa vyuZiva sprdva 700 Vystavenie akreditivu, ¢asto sa
mozno stretnit’ aj s vystavenim akreditivu vo vol'nom forméte spravy 799. V kazdom
pripade, odchylky si pomerne malé anemaji zdsadny vplyv na vypovedaciu schopnost
dostupnych udajov. Pri spracovani poslednej spravy sa podarilo zabezpecit’ aj idaje o objeme
transakcif, ktoré si vel'mi doleZité pri analyze vyvoja obchodného financovania.

1.1 Programy na podporu obchodu a obchodného financovania

Ciel'om programov na pomoc obchodu a obchodného financovania je do urcitej miery
eliminovat’ dosledky krizy na medzindrodny obchod hlavne medzi rozvojovymi a rozvinutymi
krajinami. Podmienkou obchodovania je dostatok finan¢nych prostriedkov na zaplatenie
svojich zdvidzkov. Financna kriza najviac postihla prave tych najslabSich — malé a stredné
podniky a najmenej rozvinuté krajiny, ktoré vlastne prvé boli postihnuté opatreniami bank,
smerujicimi k zniZovaniu rizika. Programy na podporu obchodu maju do urcitej miery
zabezpeCit' prevzatie rizika za vystavujicu banku z takejto krajiny, ktorej riziko je pre
exportéra alebo potvrdzujicu banku neakceptovatelné. Okrem prevzatia rizika niektoré
regiondlne banky v pripade nedostatku likvidity na trhu v prislusnych regiénoch rozsirili svoje
programy aj o zabezpecenie likvidity pri niektorych transakcidch.

Za nedostatok tychto programov mdzeme povazovat potrebu pomerne vysokej miery
informovanosti vSetkych zidcastnenych strdn. Vel'mi Casto sa stdva, Ze sa urCity obchod
nezrealizuje len z dovodu, Ze vyvozca alebo jeho banka o tejto moznosti nevie, alebo sa im
zda prili§ komplikovand. Pritom postupy si pomerne dobre prepracované a po zrealizovani
na prvy pohlad. Ide oto, Ze na zdklade Ziadosti banky, ktory vystavi klasicky akreditiv
v prospech exportéra, ktory ma banka exportéra potvrdit’, na zédklade predchadzajicej dohody,
sicasne s vystavenim akreditivu pozZiada prisluSnd rozvojovi banku o vystavenie standby
akreditivu. Rozvojovd banka sa vtomto standby akreditive zavidzuje, Ze poskytne
potvrdzujicej banke plnenie na zdklade predloZenia prehldsenia, Ze vystavujica banka
nezaplatila protihodnotu dokumentov zodpovedajicich podmienkam akreditivu, ktory
vystavila. V praxi to znamend, Ze zdvizok vystavujicej banky je kryty zdrukou (vo forme
standby akreditivu) rozvojovej banky, ktorej rating je patri k tym najvyssim.

1.2 Zmena spravania exportérov

Dalsia dolezita informacia, ktord sa objavila v Spravach ICC, bola o zmene spravania sa
vyvozcov z pohladu rizika. Casto aj v pripadoch, kde predtym vyuZivali platenie formou
otvoreného uctu, pozadovali bezpe€nejSie formy platenia a to, akreditivy a najCastejSie eSte aj
potvrdenie prvotriednou bankou. Na druhej strane prave opatrenie bank na zniZovanie rizika,
mali za ndsledok zniZovanie poskytnutych obchodnych liniek, pripadne neschvalovanie
novych. Tykalo sa to hlavne malych a strednych podnikov a menS$ich bank najcastejSie
z rozvojovych krajin. Okrem toho, Ze sa st'azil pristup k obchodnym linkdm, negativnym
dosledkom krizy bolo aj zvySenie ndkladov spojenych s tymito linkami a produktmi
obchodného financovania, ktoré boli sposobené hlavne podstatnym zvySenim rizikovych
marzi a poplatkov. Doslo tak k paradoxnej situdcii, po dlhom case, ked’ banky vyhl'adavali
klientov zaujimajicich sa o akreditivy a zdruky, teraz ked ti klienti prisli s poZiadavkou

.....

charakteristiku bankérov, ktori vdm pontiknu dazdnik len ked’ svieti slnko.
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Pri akreditive zohrdvaji vel'mi ddleZiti ulohu prave dokumenty, ktoré sa v akreditivoch
pozaduju a na zédklade ktorych sa banky rozhodujui o poskytnuti plnenia. Banky st pritom
vystavené pomerne vysokému dokumentarnemu riziku, dokumenty musia vediet’ jednoznacne
skontrolovat’ a vyhodnotit’, o nie je vZdy jednoduché. V pripade, Ze sa banka rozhodne
dokumenty odmietnut’, moZe proti tomu namietat’ oprdvneny. Ked’ ich prijme a prikazca bude
proti nim namietat’, m6Ze odmietnut’ odplatu za vyplatené prostriedky.

Dalsfm ddsledkom krizy bol rastici podiel odmietnutych dokumentov kvoli nepodstatnym
casto spornym nedostatkom. Niekedy dochddzalo k odmietaniu dokumentov z rozhodnutia
potvrdzujicej alebo vystavujicej banky, ktoré sa obdvali, Ze nezinkasujui prostriedky od
prikazcu, ale vel'mi Casto iniciativa na odmietnutie dokladov prichddzala aj od dovozcov. Tato
situdcia bola o to zdvaznejSia, Ze k takémuto zneuZivaniu formalneho charakteru akreditivu
dochédzalo len par rokov po prijati novych Jednotnych pravidiel a zvyklosti, ktoré boli prijaté
v roku 2006 s cielom odstranit’ zbyto¢né odmietanie dokumentov a kladenie vic¢Sieho dorazu
na obsah dokumentov ako ich formélnu stranku. V obdobi krizy nardstol pocet odmietnutych
dokumentov, vel'mi Casto z nekvalifikovanych dévodov.

1.3 Dopad zmien Bazilejskych principov na obchodné financovanie

K vaznym problémom, na ktoré sa v spridve poukazovalo, bol dopad uplatiovania
Bazilejskych principov na obchodné financovanie. UZ Bazilej II priniesol vel'mi negativne
dopady na obchodné financovanie, nakol’ko sa zacal klast’ vyssi doraz na riziko protistrany.
Ked'Ze akreditiv sa pouZiva na oSetrenie rizika dovozcu a jeho banky resp. jeho krajiny, prave
a strednych podnikatel'ov alebo bankovych) spadla do tych najrizikovejsich kategérii s 20 %
poziadavkou na kapitdl. Bazilej III ide v tomto eSte d’alej a poZiadavka sa zvySuje na 100%.
Zavedenie tychto opatreni ma vel'mi negativny vplyv na dal§i rozvoj obchodného
financovania a v pripade, Ze sa nepodari zmenit’ sic¢asné ustanovenia, bude to znamenat pre
mnohych klientov nedostupnost’ tychto produktov a moZzno ocakdvat, Ze niektoré banky
prestant svojim klientom produkty obchodného financovania pondkat’. V kazdom pripade to
vSak bude znamenat zvySenie ndkladov, ktoré banky prenesti na klientov. ICC vel'mi
iniciativne pracuje na argumentdcii, ktord by pomohla zmenit tdto situdciu. V minulych
rokoch hlavne poukazovala na to, Ze je to neadekvitne opatrenie, nakolko produkty
obchodného financovania patria medzi najbezpe¢nejSie. Hoci sui casto realizované
rizikovejSimi klientmi, riziko klienta je oSetrené tym, Ze banka ma celd transakciu pod
kontrolou, vel'mi ¢asto uz od pripravy kontraktu az po doddvku tovaru, ktory slizi aj ako
zabezpecenie transakcie. Okrem toho oproti beznym kontokorentnym a revolvingovym
uverom, si obchodné linky na tzv. podstivahovi zavidznost’ vzdy prisne ucelové a kratkodobé
t.j. najcastejSie max. do 180 dni. Pokial’ sa nepodari presadit’ zmenu tychto opatreni bude to
mat’ vel'mi negativny dopad na medzindrodny obchod hlavne s rozvojovymi krajinami, a tieZ
na malé astredné podniky. Rozvoj obidvoch tychto skupin patri k prioritim rdznych
medzinarodnych iniciativ, ¢i uz na pdde medzinarodnych finan¢nych institdcii alebo organov
EU. Aj ked’ banky majii na zavedenie prisluinych opatreni ¢as od roku 2013 do roku 2019, je
potrebné, aby sa o najskor tieto otdzky vyrieSili, aby nemali negativny dopad na strategické
rozhodnutia, ktoré niektoré banky budui prijimat’ uz v tomto obdobi.

1.4 Platobné podmienky v jednotlivych regiénoch

Spdsob platenia - otvoreny ucet (open account) sa v nasej odbornej literattire objavil tiez
az v poslednych rokoch. Predtym sa pouzival vyraz platba po doddvke. Otvoreny ucet vSak
vyjadruje okrem Casového hladiska t.j. Ze sa plati po doddvke aj to, Ze ide vlastne o urcity
limit, ktory je poskytnuty dovozcovi na odobraty tovar. Po vycCerpani tohto limitu sa
prehodnocuje objem obchodov a limit sa modze zvysit, alebo dovozca musi najskor splatit
Cast’ svojich zdvizkov, aby mohol Cerpat’ d’alSie prostriedky. Teda v pojme ,,otvoreny ucet* je
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zahrnuty aj urcity limit. V sucasnosti sa odhaduje, Ze cca 80 % medzinarodného obchodu sa
realizuje takymto spdsobom. Zvysnych 20 % sa realizuje platbami vopred alebo akreditivmi
a inkasami. Samozrejme toto percento nie je vSade rovnaké. Su regiony ako napriklad —
vrameci Azie, Afriky aJuZnej Ameriky, kde je pouzitie otvoreného u&tu ovela niZsie,
napriklad v Cine sa predpokladd, e min. 50 % zahraniéného obchodu sa vyrovndva
prostrednictvom dokumentarnych akreditivov a pomerne vel'ké percento tvoria aj inkasa. Pre
Cinskeho exportéra je dokumentdrny akreditiv naozaj velmi vyhodny, znamend pre neho
velmi kritkom case po naloZeni. K vysokému pomeru platieb v rdmci otvoreného uctu
prispievaji hlavne krajiny Eurdépy a Severnej Ameriky. K nevyhoddm akreditivu okrem
pomerne komplikovanych podmienok patri aj jeho cena, ale samozrejme tito cenu treba vzdy
brat’ do ivahy v kombindcii s rizikom a rychlost’'ou platby.

V tychto teritéridch sa pomerne Casto pouziva aj dokumentarne inkaso, ktoré pre exportéra
predstavuje zaistenie proti vydaniu tovaru bez jeho zaplatenia. Vzhl'adom na to, Ze velky
podiel na zahrani¢nom obchode Ciny ma nimorni doprava, je toto zaistenie pomerne
vyhodne, je to lacnejsi spdsob platenia ako akreditiv, ale na druhej strane k platbe dojde az po
odsthlaseni dovozcom, ¢o vyZaduje urcity Cas, a stdle je tu riziko, Ze sa dovozca rozhodne
tovar neprevziat' a nezaplatit’. Takze tento sposob platenia sa mdze vyuzit’ len v pripade, Ze sa
obchodni partneri poznaju a preddvajici nema pochybnosti o ochote a schopnosti kupujiceho
zaplatit’ a navySe ma iné moZnosti finan¢ného krytia na obdobie do zaplatenia inkasa.

Okrem Ciny podobné vyuZivanie platobnych prostriedkov maju aj d’alsie krajiny regiénu,
z ktorych moZno spomenut’ hlavne Indiu, Pakistan, Indonéziu, ale aj stredodazijské krajiny
akrajiny blizkeho a stredného vychodu. Specifické postavenie maji arabské krajiny,
v ktorych sa uplatiiuje islamské bankovnictvo. Dal§imi krajinami, kde maji akreditivy
a inkasa pomerne Siroké zastupenie, st krajiny Juznej Ameriky a africké krajiny. V niektorych
azijskych a hlavne v africkych krajinach, ktoré trpia nedostatkom vol'ne vymeniteI'nych mien
a uplatiiuji centrdlne riadené devizové hospodarstvo, je legislativne stanovend povinnost
subjektom, aby vyuzivali akreditivy. Je to z toho dovodu, Ze na rozdiel od inych spdsobov
platenia, pri akreditive ma banka pod dohl'adom obchodnu transakciu a devizové prostriedky
st uvolniované na konkrétne obchodné transakcie.

Dokazuje to aj sprdva ICC, v ktorej sa uvddza, Ze v poslednom obdobi najvacsi narast
dokumentarnych akreditivov zaznamenali v AlZirsku, ktoré zaviedlo povinnost realizovat
platby do zahrani¢ia dokumentdrnymi akreditivmi.

2 Inovacie v oblasti realizacie obchodného financovania

Na sklonku Sest'desiatych rokov zacal vyrazny ndrast medzindrodnych bankovych operacii
prevySovat moznosti klasického ru¢ného spracovania imoZnosti uz dostupnych
telekomunikac¢nych prostriedkov. Dovtedy vyuZzivané d’alekopisy a telegramy neposkytovali
dostatocni  bezpecnost’ a neumoziovali efektivnu automatizdciu. Naklady sa prudko
zvySovali a jednotlivé banky si zacali budovat’ vlastné automatizované zictovacie systémy.
PouZivanie rdéznych systémov a postupov jednotlivych bank v platobnom styku viedlo
k nedorozumeniam a komplikdcidm pri spracovani platieb. Skupina vyznamnych bank
navrhla rieSenie, ktoré vychadzalo z dvoch zdkladnych poZiadaviek: spolo¢ny jazyk
a spolo¢ny telekomunikacny systém medzi bankami.

2.1 SWIFT — medzinarodna elektronicka komunikacia bank

V mdji roku 1973 skupina 239 béank z 15 krajin Eurépy a Severnej Ameriky zaloZila
neziskovd organizdciu vo forme druZstva, konstituovani podla belgickych zdkonov, ktord
bola plne vlastnend Clenskymi bankami a sidlo mala v Bruseli. SWIFT je medzinarodna
spolocnost’, ktord prevadzkuje celosvetovu siet, pomocou ktorej dochddza k elektronicke;j
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vymene sprav o finanénych transakcidch medzi bankami a finanénymi inStiticiami. Svoju
¢innost’ zaCala definovanim spolo¢ného jazyka pre financné transakcie a systémy
spractivajice spolo¢ne vyuzivané financné udaje. Tato spolocnost’ mala za ulohu zjednotit’
a Standardizovat’ medzibankovi komunikdciu a umoznit® prenos udajov medzi bankami
a d’al§imi finanénymi inStitdciami s dérazom na bezpec¢nost’ a spolahlivost. Navrh na vyvoj
jednotného systému, vyvoj rieSeni technickych, obchodnych a pravnych otazok trval d’alSie
Styri roky. Prenos tudajov sa realizuje bezdokladovo, ¢o je predpokladom d’alSieho
automatizovaného spracovania v bankach a nésledne aj u klientov bank.

Systém SWIFT bol uvedeny do prevadzky v roku 1977, ked’ boli vSetky jeho zakladajice
krajiny nazivo napojené a pocet Clenskych bank vzristol na 586. Prvi Standardizovanud
finan¢nud spravu poslal swiftovou siet'ou v roku 1977 princ Albert, v sicasnosti kral’ Belgicka.
V prvom roku bolo odoslanych celkovo 3,4 mil. swiftovych sprav. Po6vodne planovany
objem 300 tisic sprav denne bol v kratkom obdobi vyrazne prekroCeny. 15. oktébra 2008
dosiahol denny pocet odoslanych sprav 17,86 miliéna, c¢o bolo jedno z maximalnych
objemov v histérii SWIFT-u. V stcasnosti je na SWIFT napojenych vySe 8800 pouZivatel'ov
z 209 krajin a v roku 2008 bolo zaslanych 3,8 biliéna sprdv. Priemerny ¢as dorucenia spravy
je menej ako 20 sekiind a dostupnost’ sluzby je 99,998 %.3

Vsetky prenosy (vysielanie i prijimanie sprav) na medzinarodnych linkdch su zaSifrované,
takZe sprava je tretfmi osobami nerozlustitelna. Sifry sa na oboch koncoch kazdej jednotlive;
linky menia v ndhodnych intervaloch. Systém zabezpecuje, aby na termindloch vysielali
spravy len pracovnici na to opravneni, ktori sa preukazuji prisluSnym heslom. Proti
eventudlnym zmendm v texte zasielanej spravy je systém zabezpeCeny autentifikdciou.
Clenovia SWIFT-u si vzdjomne vymiefiajui ,kIi¢e”. Swiftové spravy sa ¢lenia do jedendstich
kategorii, ktoré uvadza Tabulka 1.

Systémové spravy (System Messages)

Uhrady klientov a tGhrady $ekov (Customer Transfers, Cheques)

Medzibankové prevody (Financial Institution Transfers)

W=D

Konverzie a operacie na peniaznych trhoch (Foreign Exchange, Money Markets
and Derivates)

Inkasa a Cash Letters (Collections and Cash Letters)

Operécie s cennymi papiermi (Securities)

Drahé kovy a komodity (Precious Metals and Syndications)

NN A

Dokumentarne akreditivy a zaruky (Documentary Credits,
Guarantees)

R

Cestovné Seky (Travellers Cheques)

9 Spravy o zostatkoch, vypisy, aviza o zmendch sadzieb, Ziadosti a Statity (Cash
Management, Customer status)

X Spolo¢né informdacie (Common Group Messages)

Tabulka 1: Kategorie Swiftovych sprdv

SWIFT priniesol novy elektronicky systém prenosu sprdv, ktorého vyhody spocivaju
v rychlosti, bezpecnosti a hospodarnosti prenosu sprav medzi bankami. Doba medzi prijatim a
odoslanim sprdvy sa zredukovala na minimum. Vdaka Standardizdcii a vstavanym
kontrolnym prvkom je vylicené chybné prijatie, chybnd interpreticia alebo falSovanie.
Systém funguje ako bezdokladovy systém, ¢im je vo velkej miere zracionalizovand realizicia
platby. MozZno najddlezitejSim prinosom SWIFT-u bolo vytvorenie Standardizovanej spravy,
ktord sa mohla dalej elektronicky spracovat, ¢o umozZnilo rozvoj -elektronického

? http://www.swift.com/about_swift/company_information/swift_history.page?
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bankovnictva, prenesenie elektronickej komunikécie aj na klientov banky. V prvej etape iSlo
hlavne o komunikdciu v oblasti thrad a postupne sa zavadzali aplikdcie aj na elektronicku
komunikaciu pri sofistikovanejSich  produktoch, akymi st dokumentarne inkasd,
dokumentéarne akreditivy a zaruky. Tato komunikdcia sa sice realizovala uZ mimo SWIFT-u,
ale vyuZzivali sa pri tom systémy Standardizécie, s ktorymi prisSiel SWIFT.

2.2 Multibankova platforma na transakcie obchodného financovania

Posledna dekéda je poznamenana rozvojom novych technolégii, ktoré ovplyviiuju aj oblast’
spracovania produktov obchodného financovania. Banky postupne implementuju aplikacie na
elektronické spracovanie tejto agendy a komunikaciu so zicastnenymi stranami. Prinédsa to so
sebou mnoZstvo otdzok a problémov, ktoré musia banky a ich klienti postupne rieSit.
NajcastejSie sa elektronickd komunikécia tyka velkych korporatnych firiem, ktoré majd
vicSie pocty transakcii. Korpordtne firmy su financované viacerymi bankami, a tak nardZzaju
na problém, Ze musia komunikovat’ s bankami rozdielnymi aplikdciami, ¢o je pre ne vel'mi
naro¢né. Novou vyzvou pre banky je dohoda o vytvoreni jednotného komunika¢ného kandla,
ktory budid vyuzivat financujice banky. Ide o aplikdcie, vramci ktorych prebieha
komunikdcia prikazcu s vystavujicou bankou. Prikazca mdZe ddvat’ prikaz na vystavenie a
zmeny akreditivu elektronicky, banka mu elektronicky ozndmi vystavenie, zmeny a Cerpanie
akreditivu. Oprdvneny dostane od avizujucej banky elektronicky ozndmenie o vystaveni
a zmenach akreditivu, informuje ho o stave prezenticie a pod. PredloZenie dokumentov sa
pritom nad’alej realizuje v papierovej podobe. Pri dokumentarnych inkasidcha a bankovych
zéarukéch systémy funguji na podobnom principe.

Pouzitie multibankovej platformy na spracovanie akreditivov, inkds a zdruk umozZni
klientovi:

v Pristup k informdcidm o pouziti dverovych liniek vo vSetkych bankdch, ktoré ho
financuji v redlnom ¢ase bez nutnosti zdlhavého vyhladdvania v niekolkych
nekompatibilnych systémoch.

v" Rychle apresné spracovanie Ziadosti prostrednictvom Struktdrovanych postupov,
elektronickych vzorov, Standardnych formulécii a kopirovania z predchadzajicich
Ziadosti.

v' Usporu internych ndkladov v dbsledku Standardizécie vystavovania akreditivov v
ramci vsetkych obchodnych oddeleni korporécie a finanéného oddelenia.

v ZniZenie chybovosti pri potvrdzovani kIdi¢ovych tdajov v aplikécii zaloZenej na
predbeZnom odsuhlaseni.

v Standardiziciu.

Multifunkénd platforma je vyhodnd aj pre banky, ktorym prinésa:

v' uZ8i a dlhodobejsi vzt'ah s klientmi tym, Ze sa stanu integrdlnou sicast'ou klientskeho
dodavatel'ského ret'azca;

v" dodato¢né vynosy z rasticeho poctu transakcii ako vysledku uzsieho vztahu a sluZieb,
ktoré banka poskytuje;

v" dodato¢né transakéné alebo licen¢né prijmy ako systémového providera a facilitdtora;

v" moznost’ pontiiknut’ obchodné sluzby s pridanou hodnotou.

2.3 Trade Service Utility (TSU)

V poslednych dekddach sa Coraz viac dostdva do popredia financovanie doddvatel'skych
retazcov (Supply Chains) asicasne dochddza k presunu platobnych podmienok od
dokumentdrnych akreditivov ainkds kotvorenym uctom. Odhaduje sa, Ze 80 %
medzinarodného obchodu sa realizuje prave prostrednictvom otvoreného uctu. Ked’ k tomu
pridime eSte rozvoj elektronického obchodu a elektronického bankovnictva, vysledkom je
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nevyhnutnost’ novej sluzby, ktord by poskytovala komfort hlavne dodavatel'skym retazcom
pri financovani ich obchodnych aktivit. Takouto sluzbou je tzv. Trade Service Utility (TSU),
s ktorou prichddza SWIFT a niekol’ko najvicsich svetovych bank.

Sthrnny prehl’ad charakteristikych prvkov TSU:

» TSU sa zaoberd ddtovymi prvkami, ktoré sa extrahujii z obchodnych dokumentov,
najcastejSie  z objednavky, obchodnej faktiry aréznych prepravnych dokumentov,
akymi sdi  ozndmenie prepravcu alebo potvrdenie Speditéra o prevzati tovaru.
V budicnosti budd prisposobovat’ d’alSie stbory dat vriatane poistiek aréznych
certifikitov, napriklad certifikdtu o pdvode. Nejde o systém, ktory by mal nahradit
dokumenty.

» Automatizované odsiihlasovanie tdajov z dokumentov je navrhnuté tak, aby
poskytovalo bankdm v¢asné a spol'ahlivé zdroje informadcii, ktoré mozu byt’ pouzité na
podporu efektivneho schval'ovacieho procesu vratane financovania pred a po dodani.

» TSU sa zameriava na platobnii podmienku otvoreny iicet a jeho cielom nie je nahradit’
tradi¢né obchodné financovanie. SWIFT nad’alej podporuje a investuje do tradi¢nych
foriem obchodného financovania. Dokumentdrne akreditivy zostani sucastou
medzindrodného obchodu. Ur¢itym impulzom by mali byt aj posledné JZP 600, ktoré
sa do velkej miery snaZzili zjednodusit a sprehladnit’” akreditivne transakcie. Uz
v prvom polroku 2007 doSlo k ur€itému zvySeniu poctu akreditivov. Samozrejme,
budicnost’ akreditivov je velmi tuzko spojend s teritoridlnou  Struktdrou
medzindrodného obchodu. Kontrola dokumentov v rdmci akreditivov je do urcitej
miery subjektivna, zatial Co kontrola tudajov vramci TSU je realizovana
automatizovane, a teda objektivnejsie.

» TSU je urcené vSetkym bankdm. Vzhl'adom na to, Ze ako prvé sa do TSU programu
zapojili velké svetové banky, vznikol dojem, Ze bol vytvoreny pre vel'ké banky. Mena
ako JPMorgan, Chase, BNP Paribas, Standard Chartered Bank, HSBC, Deutsche Bank
a ABN Amro, KBC sa stali synonymom pre TSU. TSU je iniciativou bankového
priemyslu, ktord m4 sldzit’ podnikatel'skym potrebdm celého odvetvia. Pre tdspeSnd
implementdciu je vel'mi dolezitd aktivna ucast’ partnerskych bank, aby sa vytvorili
kritérid ¢lenstva, sa moZe pridat’ k TSU. Clenstvo nie je vymedzené len pre finanéné
inStitdcie, ale mézu sa pridat’ aj d’alSie institicie, napr. poistovne.

» TSU bolo navrhnuté bankami a vybudované pre banky, ktoré si ako klientmi, tak aj
akciondrmi SWIFT-u. TSU nekonkuruje bankdm a nezasahuje do konkurencného
priestoru. Poskytovanim tdajov a odsihlasovanim sprav  SWIFT umoZiuje bankam,
aby rozvijali svoje vlastné obchodné rieSenia.

» Vyznam a vyhody TSU pre banky a bankovy priemysel mdézu byt vyjadrené mnohymi
sposobmi. Centrdlna aplikdcia TSU vykondva odsiihlasovanie idajov a riadi
transakcné postupy, poskytuje bankdm informdcie, na zdklade, ktorych sa moZu
vykonat dolezité podnikatel'ské rozhodnutia. Infrastruktira sprav TSU zniZuje ndklady
na investicie jednotlivych bank. TSU Standardy podporuju interoperabilitu medzi
zuCastnenymi bankami. Pravidl4, ktoré boli zahrnuté do opisu sluzieb, Specifikuji
povinnosti bank a SWIFT-u voc¢i sebe. NavySe TSU funkcionalita moZe byt
integrovand do bankovych front a back officeov, aby podporili poskytovanie sluZieb
s pridanou hodnotou svojim korpordtnym zdkaznikom.

» Redlna hodnota TSU vsak spociva v schopnosti banky vyuZit odsiihlasené ddta
a aplikovat ich na vytvorenie tzv. aktivacnych bodov. Su to body, pri ktorych budi
banky schopné identifikovat’ Specifické pripady vo fyzickom doddvatel'skom retazci
a odsudhlasit’ ich spolu s proviziou za sluzby, ktoré boli priradené podla prislusného
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rizika a formy financovania. Stucasne sa tieto idaje mozu vyuZit' na riadenie likvidity
a efektivnost’ celého procesu vratane kontroly idajov a rieSenia sporov.

» Rocny poplatok za TSU je 5 000 EUR. Tato cielene nizka suma by mala odstranit’
finan¢né prekazky na cClenstvo v TSU. V cene je uz zapocitany jeden exemplér
softvéru zndmy ako TSU-Interface. S tymto mdzZe banka zariadit’ samostatnu linku
k TSU na ucely testovania aSkolenia. SWIFT nésledne zaviedol partnersky
akreditatny program, ktory umoZiuje predajcovi softvéru, aby ho aplikoval pre
SWIFTRedy label na podporu individudlnej aplikdcie podnikatel'skej funkcionality
TSU. Bankovy systétm MISYS bol prvym oficidlne akreditovanym v ramci tejto
schémy.

> TSU bol oficidlne spusteny 2. aprila 2007. Zivi prevadzku zaGalo 33 bank zo 17
krajin vSetkych regiénov. K vymene prvej ,,zivej transakcie doSlo medzi JPMorgan
Chase v Londyne a BNP Paribas v Hongkongu. Transakcia zahrnovala objedndvku,
akceptdciu, ndsledne faktiru a prepravné udaje zodpovedajice objednavke.”

TSU predstavuje dolezity krok, ktory umozni bankdm vyplnit medzeru v produktovej
Skdle a zaviest’ holistickejsi pristup k rieSeniam pre doddvatel'ské retazce. Je to dolezity krok
v novej etape rozvoja poskytovania sluzieb zdkaznikom, ktory umoZni rychlo reagovat’ na
dynamicky sa rozvijajuci trh.

Zaver

Do roku 1989 bol v Ceskoslovensku monopol zahrani¢ného obchodu a financovanie
zahrani¢ného obchodu zabezpetovala CSOB na zéklade principov centrilne riadeného
devizového hospodarstva. V tomto obdobi sa dovozy do krajiny mohli realizovat' aZ po
prideleni devizovych prostriedkov na prisluSnd obchodnu transakciu. Skoro 80 %
zahrani¢ného obchodu sa realizovalo v rdimci RVHP, kde sa uplatnovala platobnd podmienka
automatického inkasa, ktord sa zaviedla v ramci MBHS arealizovala sa v prevoditenych
rubloch. Exportéri si mohli automaticky zinkasovat' protihodnotu dodaného tovaru po
predlozeni faktiry a dopravného dokladu. ZvysSnych 20 % predstavoval obchod s krajinami
mimo RVHP, kde pri dovoze, ktory sa realizoval hlavne z vyspelych krajin zdpadnej Eurépy
sa uplatiovalo hlavne dokumentarne inkaso a pri exporte, ktory smeroval do ,,spriatelenych*
rozvojovych krajin sa vyuzivali dokumentirne akreditivy velmi cCasto na zdklade
dvojstrannych platobnych dohdd, v ktorych boli stanovené aj platobné prostriedky. Ku
krajindm, s ktorymi boli podpisané platobné dohody patrili napr. India, Egypt, Iran, Irak, ale
kliringovi dohodu sme mali podpisant aj s byvalou Juhoslaviou, s ktorou sme mali pomerne
vel’ké obchodné vymeny a platby sa realizovali v kliringovych doldroch dokumentarnymi
platobnymi prostriedkami. V tomto obdobi bol do urcitej miery zdeformovany pohlad na
riziko a aj pouzitie platobnych prostriedkov ako dokumentarny akreditiv a dokumentarne
inkaso. Pre vyrobné podniky bolo ddlezité, aby splnili pldn vyroby apre organizicie
zahrani¢ného obchodu zase k splneniu planu doslo, ked tovar i uz pri vyvoze alebo aj
dovoze presiel hranice. Podniky neboli priamo zainteresované na inkase pohladdvok, teda
pouzitie akreditivov bolo skor nariadené centrdlnymi orgdnmi ako zdujmom firmy na krytie
rizika z nezaplatenia. Ani v banke sa nepovazoval dokumentdrny akreditiv za prostriedok
obchodného financovania, ktory kryje urcCité rizikd, ale bol povaZovany len za jednu
z moZnosti zinkasovat' pohl'addvku zo zahranicia. Preto sa vlastne unds pojem obchodné

* http://www.octetfinance.com/Content_Common/printFriendly.aspx?Id=B0307046-2963-44FE-95F7-
F7DE81BOEOES8
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financovanie dostal do bank az po ich sprivatizovani zahranicnymi investormi, ktori do bank
priniesli nové know-how.

Po roku 1989 doslo k zdsadnej zmene orientécie zahrani¢ného obchodu Ceskoslovenska,
atak aj kzmene platobnych podmienok a prostriedkov. V zaliatkoch boli platobné
podmienky pre naSu ekonomiku absolitne nevyhodné, kedZe doslo k zruSeniu monopolu
zahrani¢ného obchodu, malo to za nasledok, Ze si zacali zahrani¢ny obchod realizovat
samotné vyrobné subjekty, ktoré nielenZe nemali skdsenosti v zahranicnoobchodnej oblasti,
ale navySe boli pre obchodnych partnerov nezndmi. Malo to za nésledok, Ze do konca
devitdesiatych rokov nasi dovozcovia mohli realizovat’ dovozy bud’ platbou vopred alebo
akreditivom. Ked'Ze véacSina z nich nemala s akreditivmi Ziadne skiisenosti a ¢asto banky ani
neboli ochotné za nich akreditivy vystavit, vidc¢Sinou sa platilo vopred, ¢o je z hladiska
kupujiceho absoliitne najhorSia moZnost. Pri exporte, zase na neskuseni obchodnici
ustupovali skdsenejSim zahraniénym partnerom a €asto sa realizoval export na baze platby po
dodavke bez akéhokol'vek zaistenia. Akreditivu sa v naSom zahrani¢nom obchode nepodarilo
dosiahnut’ postavenie, aké mu prindlezalo. Vzhladom na malé skuisenosti naSich bank
a obchodnikov sme v tomto asi v najhorsej pozicii z byvalych socialistickych krajin.

AZ do privatizicie slovenskych bank zahranicnymi investormi sa u nds a podobne tomu
bolo aj v CR pouZivalo oznatovanie dokumentdrny a nedokumentdrny platobny styk, ktoré
boli v bankdch zvycCajne zastreSované jednym utvarom. Pojem obchodné financovanie sa
zaCal pouzivat az v poslednych 5 — 10 rokoch. Postupne doSlo v bankdch k od¢leneniu
dokumentdrneho platobného styku od nedokumentdrneho a vo vicSine bank bol priradeny
k dalsim sofistikovanejSim formdm financovania ako napr. Specializované financovanie,
Struktirované, komoditné a pod. To vSak stdle eSte neznamend, Ze sa ndm podarilo zmenit’
myslenie 'udi v bankach a firmach a Ze sa obchodnému financovaniu ddava taka pozornost
ako mu prindleZi. Do slovenskej odbornej literatiry sa to vSak eSte stidle nepremietlo.
Obchodné financovanie sa v odbornej literatire nevyskytuje astile moZeme ndjst’
dokumentéarny akreditiv len ako sticast’ medzinarodného platobného styku, kde sa vysvetl'uje
skor technickd stranka akreditivu ako jeho financnd podstata spocivajica v jeho
zabezpecovacej a financujucej funkecii.

Obchodné financovanie je financovanim obchodu a nezastupitelné miesto zohrdva prave
uz spominany dokumentarny akreditiv. Napriek vSetkym snahdm zahrani¢nych vlastnikov sa
ndm nepodarilo ozivit' obchodné financovanie do takej miery ako je to obvyklé vo svete.
Statisticky patrime asi ku krajindm, kde sa akreditiv najmenej vyuZiva. Vo svete
v poslednych desatrociach tiez postupne a mierne klesal podiel dokumentarnych akreditivov
na medzindarodnom obchode, ale vzhl'adom na to, Ze medzindrodny obchod réstol, tak
v absolitnom vyjadreni objem a pocet akreditivnych transakcif stipal.

Ked sa pozrieme na vyvoj objemu apoctu akreditivov, moZeme vidiet, Ze trend
zodpoveda svetovému trendu, aZ na to Ze podiel akreditivov na naSom exporte predstavuje
desatiny promile, na rozdiel od vyspelych krajin s podobnou teritoridlnou a komoditnou
Struktdrou exportu ako ma Slovensko, kde ten podiel je niekde okolo 10 %.

Téato situdcia mad samozrejme svoje objektivne priCiny, ktoré by sme mohli zhrnit' do
nasledovnych bodov:

v' Bankovy apodnikatel'sky sektor nepodporoval tieto formy financovania —
z dévodov persondlnej nepripravenosti.

v' Komoditnd a teritoridlna Struktira nd$ho zahrani¢ného obchodu — (koncentracia na
automobilovy priemysel a krajiny EU).

v Vyuzivanie nevyhodnych platobnych podmienok (platby vopred) namiesto
dokumentarnych akreditivov pri dovozoch surovin a materidlov z mimoeurdpskych
krajin.
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V buddcnosti by sme sa mali viac zapdjat’ do spoluprace s rozvojovymi a rozvijajicimi sa
krajinami, kde sa tieto ndstroje uplatiiuju, je len otdzne, i to budeme robit’ mi sami alebo
prostrednictvom nadnarodnych spolocnosti. V kazdom pripade bude potrebné dobehnit
zameSkany Cas a vyuzit’ vSetky moZnosti, ktoré obchodné financovanie poskytuje.
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