
 

  

Označení   CZ-008 
    
   

Název aktivity  ZÁKLADY VYJEDNÁVÁNÍ 

Cíl aktivity  Seminář̌ je zaměřen na seznámení se s podstatou vyjednávání.  

Klíčová slova  vyjednávání, negociace, bargaining, persvaze, principiální vyjednávání, 
poziční vyjednávání, benevolentní vyjednávání, malevolentní vyjednávání 

Časový rozsah  podle potřeby 45–60 minut v závislosti na podrobnosti výkladu 

Cílová skupina  studenti středních škol 

Nástroje a pomůcky  vysvětlení metodologie a základní teorie (Word), připravený interaktivní 
materiál pro seminář̌ (PowerPoint) 

Anotace  

 
Seminář̌ je zaměřen na seznámení se s podstatou vyjednávání. 
Absolvování tohoto semináře studentům umožní porozumět základům 
vyjednávání. Studenti se naučí chápat důležitost osobní přípravy k 
vyjednávání, roli vyjednávače, základní rozdíly ve strategiích a taktikách 
vyjednávání.    
  

 
Metodika  

 
Seminář̌ je koncipován interaktivně̌, studenti se na něm podílejí a v 
průběhu semináře si získané znalosti procvičují. Seminář̌ je rozdělen do 
dvou částí, v teoretické první části je popsána a vysvětlena teorie 
vyjednávání, ve druhé praktické části je použita práce ve skupinách. 

 
 
 
 
Teorie   

Praktické príklady   
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